
Менеджер по продажам робототехники (Северный р-он) 
 

Обязанности: 
 поиск клиентов из отельно-ресторанного бизнеса, супермаркетов и 

гипермаркетов; 
 проведение демонстраций и переговоров с Заказчиком на разных уровнях; 
 согласование и заключение договоров; 
 продажа сервисной робототехники; 
 сопровождение и контроль сделки от инициации, до заключительной 

стадии поставки; 
 выполнение планов продаж; 
 участие в развитии направления на территории РФ, (командировки в 

близлежащие регионы); 
 участие в выставках, конференциях, семинарах и других маркетинговых 

мероприятиях. 

Требования: 
 высшее образование; 
 опыт работы в активных продажах IT-оборудования от 2-х лет; 
 готовность к командировкам (1-2 раза в месяц в основном в Москву и 

Санкт-Петербург); 
 хорошие презентационные навыки, высокая степень самоорганизации, 

амбициозность, личная мотивация на саморазвитие и обучаемость, 
активная жизненная позиция! 

Условия: 
 место работы: г. Воронеж, Бульвар Победы; 
 график работы: 5/2 с 9:00 до 18:00; 
 испытательный срок: 3 месяца; 
 оплата труда: на испытательном сроке - 70,0 тыс. руб., после - 80,0-250,0 

тыс. руб. на руки (оклад 80,0 тыс. руб. на руки+ % от оборота), вся "белая"; 
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