
Менеджер по продажам складской техники и 

грузоподъемного оборудования 
150 000 – 300 000 ₽ за месяц на руки 

 

В связи с открытием филиала по продажам грузоподъемного оборудования 

на гидравлической основе (погрузчики, гидравлические тележки, 

экскаваторы-погрузчики) в г. Воронеж, требуется менеджер по продажам с 

опытом работы в продажах грузоподъемного оборудования. 

 

Обязанности: 
 работа с клиентами; 
 анализ рынка; 
 поиск и привлечение новых клиентов, развитие клиентской базы; 
 выявление потребностей, консультирование по оборудованию; 
 подготовка коммерческих предложений и согласование условий сделок; 
 координация работы с отделами компании; 
 контроль выполнения обязательств перед клиентами; 
 работа с дебиторской задолженностью; 

Требования: 
 высшее образование; 
 от 2-х лет в сфере продаж или ремонта грузоподъемного 

оборудования, складской, дорожно-строительной или с/х техники,; 

Условия: 
 место работы: первые несколько месяцев работа в удаленном формате, 

затем либо гибрид, либо в офисе; 
 5/2 с 9:00 до 18:00; 
 испытательный срок: 1 месяц; 
 оплата труда: на испытательном сроке - 70-100 тыс. руб. в зависимости от 

квалификации, после - от 200 000 руб. (оклад 40 тыс.руб. + 15% от маржи 
до 5 ед. проданной техники в месяц, 20% - свыше 5 ед.); 

 оформление по ТК, компенсация ГСМ и моб. связи. 
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