
Менеджер по продажам трансформаторных подстанций 
 

На производственное предприятие (на рынке с 2016г.), специализирующееся на 

проектировании и выпуске энергетического оборудования, требуется 

активный менеджер по продажам с опытом работы в сегменте В2В. 

 

Обязанности: 

- активное привлечение клиентов путем телефонных звонков и встреч, 

- холодные звонки, выезды к клиентам на переговоры, 

- выполнение планов продаж и контроль результатов, 

- подготовка коммерческих предложений и ведение договорной документации, 

- участие в командировках (от 2-х до 4-х дней) с предоставлением корпоративного 

транспорта. 

Требования: 

- опыт работы в сегменте В2В от 2-х лет, 

- уверенный пользователь ПК, уверенная работа в CRM, 

- коммуникабельность и умение слышать, стрессоустойчивость, ответственность и 

аккуратность, 

- наличие прав кат. В (есть корпоративный транспорт) 

Условия: 

- место работы: р-он "Машмет", 

- режим работы; с 8.00 до 17.00, 

- выходные лни: суббота, воскресенье, 

- соцпакет полный (б/л, отпуск 28 дней, з/пл. "белая"), 

- оплата труда: оклад 80,0 тыс. руб на руки + % от продаж 
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